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AlW ZAKUPACH

Miej] wiedze
Postuguj sie narzedziami
Bqgdz na czasie

3 spotkania online po 4h

tqczenie wiedzy i praktyki
8 modutdw, 37 obszardéw tematycznych




Dlaczego warto szkoli¢ sie w Zakupach?

Wynies Zakupy na poziom strategiczny i obserwuj wymierne efekty!
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Wskaznik retencji >90%?

Jednoczesny wzrost
poziomu satysfakciji i
efektywnosci?

Realny zwrot z inwestycji

w szkolenie?

orofitia

To mozliwe, dzieki szkoleniom
rozwijajgcym kompetencje
zakupowe

Tak, jeSli zainwestujesz
w szkolenia dedykowane dla
okreSlonej grupy odbiorcow

Pomozemy Ci zaprojektowac
proces pomiaru ROI dla
programaow rozwojowych!



Cele szkolenia

Czego dowiesz si¢ ze szkolenia

Jak Al rewolucjonizuje obszar zakupdw na dzisiejszym rynku
Jak wykorzystac Al do zwiekszenia efektywnosci w procesach zakupowych

Poznasz konkretne narzedzia i aplikacje Al usprawniajgce prace dziatu zakupodw

Przeanalizujesz priorytety we wdrazaniu sztucznej inteligencji w zakupach we witasnej
organizacji - szacowane koszty, wartoS¢ dodang, TOI

ONONONO,

orofitio



Dla kogo dedykowane jest to szkolenie? orofitia

Manager Zespotu Zakupow

Kupiec strategiczny, Lead Buyer, Category Managetr,
Kierownik Kategorii

Kupiec prowadzqgcy postepowania zakupowe

Back Office Zakupow — osoby zajmujgce si¢ realizacjq
zamowien i obstugq faktur

Dodatkowo polecamy udziat w szkoleniu dla Klientoéw

Wewnetrznych




Zakres szkolenia o rofitio

EWOLUCJA ZAKUPOW W STRONE STRATEGICZNEJ FUNKCJI W ORGANIZACJI
A OBIETNICA Al

1.Rola narzedzi zakupowych Al w budowie strategicznej roli zakupow

2.Typowe wyzwania przy realizacji procesu zakupowego

3.0cena potencjatu zastosowania Al na poszczegdlnych krokach procesu zakupowego
(éwiczenia)

4.Ewolucja klasycznych narzedzi zakupowych w pracy kupca — od excela do robotyzacji

Al W ZAKUPACH | tANCUCHACH DOSTAW

1.Globalny rozwdj Al — nowy paradygmat w zarzqgdzaniu czy raj spekulantow?

2.Historia narzedzi Al w pigutce
3.Generatywne Al w tanhcuchach dostaw i zakupach — zastosowania Al, przyktady,

wskazowki
4.Machine learning w tahcuchach dostaw i zakupach — zastosowania Al, przyktady,

wskazowki
5.NLP i deep learning w tahcuchach dostaw i zakupach — zastosowania Al, przyktady,

wskazowki



Zakres szkolenia o rofitio

NARZEDZIA 1 MODULY Al WSPIERAJACE FUNKCJE ZAKUPOW DLA ZAKUPOW

STRATEGICZNYCH

1.Zakupy strategiczne — gtdwne obszary zastosowania Al

2.Budowa strategii zakupowych — zastosowania Al i wybrane narzedzia

3.Analiza i segmentacja wydatkdédw — zastosowania Al i wybrane narzedzia

4.Analiza rynku dostawcodw — zastosowania Al i wybrane narzedzia

5.Analiza i modelowanie kosztow w kategorii — zastosowania Al i wybrane narzedzia
6.0cen potencjat i obszary priorytetowe zastosowania rozwigzah Al w obszarze zakupow

strategicznych w Twojej organizaciji (¢wiczenie)

NARZEDZIA | MODULY Al WSPIERAJACE FUNKCJE ZAKUPOW DLA ZAKUPOW
TAKTYCZNYCH

1.Zakupy taktyczne — gtdbwne obszary zastosowania Al

2.Specyfikacja i przygotowanie postepowan — zastosowania Al, przyktady, wskazdwki

3.0cena ofert i negocjacje — zastosowania Al, przyktady, wskazowki

4.Kontraktacja, zarzadzanie umowami — zastosowania Al, przyktady, wskazdwki

5.Automatyzacja zarzqdzania zapasami — zastosowania Al, przyktady, wskazowki

6.0cen potencjat i obszary priorytetowe zastosowania rozwiqgzan Al w obszarze
zakupodw taktycznych w Twojej organizaciji (Ewiczenie)



Zakres szkolenia o rofitio

NARZEDZIA | MODULY Al WSPIERAJACE FUNKCJE ZAKUPOW DLA ZAKUPOW

OPERACYJNYCH

1.Zakupy operacyjne — gtdwne obszary zastosowania Al

2.Zautomatyzowane zamowienia i zarzqgdzanie katalogami — zastosowania Al, przyktady,
wskazowki

3.Proces przyjecia i akceptaciji towaru — zastosowania Al, przyktady, wskazowki

4. Automatyzacja ptatnosci i zapobieganie fraudom — zastosowania Al, przyktady,
wskazdwki

5.0cen potencjat i obszary priorytetowe zastosowania rozwigzan Al w obszarze zakupow
operacyjnych w Twojej organizacji (Ewiczenie)

WDROZENIE Al W ZAKUPACH W TWOJEJ ORGANIZACJI

1. Stopien rozwoju funkcji Zakupdw a potrzeby i mozliwosci zwigzane z Al
2.Wdrozenie Al — co moge zrobi€ tu i teraz, za darmo?

3.Jak inwestowac w Al — priorytety, bezpieczenstwo, integracja

4.Budowa business case pod wybdr i wdrozenie Al

5.Plan na najblizsze 100 dni — Twoja droga do wdrozenia Al w organizacji (¢wiczenie)



Zakres szkolenia o rofitio

CHAT GPT - Z PERSPEKTYWY PROCESU ZAKUPOWEGO

1.LLM w procesie zakupowym - wstep
a.Wstep no narzedzia

b.Rola LLM w procesie zakupowym
c.Jakie dane mozemy przetworzyC z uzyciem LLM

d.Najlepsze praktyki - wdrozenie i efektywne wykorzystanie LLM
e.Przyktady zastosowan LLM w Swiecie zakupow

2.Wykorzystanie LLM na poziomie strategicznym procesu zakupowego
a.Budzetowanie i planowanie

b.Analizy rynkowe i strategie
c.Zarzqgdzanie racjami z dostawcami
3.Wykorzystanie LLM na poziomie taktycznym procesu zakupowego
a.Specyfikacja
b.Wybdor dostawcy
c.Kontraktacja
4.Wykorzystanie LLM na poziomie operacyjnym procesu zakupowego
a.Realizacja zamowienia
b.Zarzqgdzanie umowami
c.Ptatnosc¢



Zakres szkolenia o rofitio

COPILOT - Z PERSPEKTYWY NARZEDZIA

1.Wstep do wykorzystania Copilota z Zakupach 4. Wykorzystanie Copilota w Excelu
a.Omowienie narzedzi Al z perspektywy zakupowej a.Wykorzystanie CoPilota w Excelu — zakres
b.R&znice miedzy uzyciem publicznych modeli Al a On- b.Analiza eksploracyjna z uzyciem Excela
Premise c.Manipulacja danymi: filtrowanie oraz sortowanie
c.R6znice miedzy wersjami Copilota — darmowy, Pro, d.Formatowanie warunkowe
Microsoft 365 e.Zastepowanie brakujgcych danych
2.Wykorzystanie Copilota w Outlooku f.Tworzenie wizualizacji
a.Wykorzystanie CoPilota w Outlooku — zakres g.Generowanie danych syntetycznych
b.Uzycie CoPilota w codziennym zarzgdzaniu skrzynkqg 5. Wykorzystanie Copilota w PowerPoint
mailowq i pisaniu maili a.Wykorzystanie CoPilota w PowerPoincie — zakres
c.Zmiana tonu wiadomosci b.Projektowanie prezentacji z CoPilotem od podstaw
d.Opcja podsumowania diugich i ztozonych maili c.Edycja tekstu i objektdw na prezentacjach
e.Podsumowanie korespondenciji dla wspotpracownikdéw d.Zamiana plikdbw PDF na edytowalnqg prezentacje w
3.Wykorzystanie Copilota w Wordzie Powerpoincie i edycja tresci
a.Wykorzystanie CoPilota w Wordzie — zakres e.Opcja podsumowania prezentaciji przez Co-Pilota
b.Generowanie dokumentédw Word na podstawie 6. Wykorzystanie Copilota w Microsoft Teams
wiadomosci emaili a.Wykorzystanie CoPilota w Microsoft Teams — zakres
c.Generowanie szablonéw w Word b.Konfiguracja CoPilota na koncie Teams
d.Formatowanie pliku i podsumowanie c.Optymalizacja podsumowania spotkan
e.Praca z plikami zewnetrznymi d.Aktywacja opcji transkrypcji oraz notatek

e.Maksymalizacja wykorzystania Co-Pilota w czasie
rzeczywistym

f.Post-Meeting: Uzycie CoPilota do wyciggania
najwazniejszych wnioskdw ze spotkania i utrzymanie
dalszej komunikacji (follow-up)



Dowiesz sig, jak wykorzystaé Al w kluczowych orofitio
obszarach zakupow

Na poziomie strategicznym do analiz rynku, budowania wieloscenariuszowych strategii
zakupowych oraz do planowania kosztow

® Na poziomie taktycznym do wielokryterialnego wyboru dostawcow

Na poziomie operacyjnym do optymalizacji zamawiania
i rozliczeh zakupow

Sztuczna inteligencja rewolucjonizuje procesy zakupowe, wprowadzajgc automatyzacje i inteligentng

analize danych. Dzigki Al, firmy mogq przewidywac trendy rynkowe, optymalizowaé zarzqgdzanie
tancuchem dostaw i podejmowac lepsze decyzje zakupowe




orofitia

SKONTAKTUJ SIE ZNAMI ABY
ZORGANIZOWAC SZKOLENIE

AGNIESZKA TWORZYNSKA

LEARNING & DEVELOPMENT MANAGER
+ 48 572 001 381

agnieszka.tworzynska@profitia.pl

Odwiedz naszq stroneg, aby poznac

nasze inne szkolenia dla Zakupow



tel:+48572001381
mailto:agnieszka.tworzynska@profitia.pl

ol

<\
REE ugy p

|
1
L} L‘ y 4 ‘
L1} |
‘ llllﬂﬂF}hn Bmllﬁllq-l

i

| y——

BECOME MCIPS orofitia @CIPS

Chartered Institute of
Procurement & Supply
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