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PROCES ZAKUPOWY

Mapuj proces i interesariuszy
Zrozum kategorie zakupowdq
OkreSl catkowity koszt posiadania

1 dzieh szkoleniowy

tqczenie wiedzy i praktyki
3 moduty, 8 obszaréw tematycznych




Dlaczego warto szkoli¢ sie w Zakupach?

Wynies Zakupy na poziom strategiczny i obserwuj wymierne efekty!
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Wskaznik retencji >90%?

Jednoczesny wzrost
poziomu satysfakciji i
efektywnosci?

Realny zwrot z inwestycji

w szkolenie?

orofitia

To mozliwe, dzieki szkoleniom
rozwijajgcym kompetencje
zakupowe

Tak, jeSli zainwestujesz
w szkolenia dedykowane dla
okreSlonej grupy odbiorcow

Pomozemy Ci zaprojektowac
proces pomiaru ROI dla
programaow rozwojowych!



Cele szkolenia orofitia

Nauczymy Twoj Zespot

ONONONO,

Jak zwieksza¢ przychdd firmy poprzez zarzqgdzanie kategorig zakupowq
Jak zmniejszac€ koszty dzieki efektywnemu procesowi zakupowemu
Jak kreowac wiarygodny wizerunek Zakupdw poprzez prowadzenie postepowan zakupowych

zgodnych z najlepszymi praktykami

Jak okresli¢ Catkowity Koszt Posiadania (TCO), analizowaé kategorie



Dla kogo dedykowane jest to szkolenie? orofitia

Osoby rozpoczynajgce kariere w zakupach

Osoby nowozatrudnione — SZKOLENIE REKOMENDOWANE NA ETAPIE ONBOARDINGU!
Kupcy prowadzqgcy, pracownicy dziatdw zakupéw oraz dziatéw pokrewnych

Kadra kierownicza dziatow zakupow

Zespot Zakupowy, ktory mierzy sie ze zmianami w firmie

Caty Zespot Zakupowy, bez wzgledu na staz, doswiadczenie i stanowisko — SZKOLENIE
REKOMENDOWANE JAKO PRZESTRZEN DO WARSZTATU NAD USPOJNIENIEM PRAKTYK |
WYROWNANIU WIEDZY W ZESPOLE

Dodatkowo polecamy udziat w szkoleniu réowniez dla Klientow Wewnetrznych, w celu

zwigkszenia Swiadomosci i wiedzy z tematyki zakupowej w firmie




Efekty szkolenia - wiedza i umiejetnosci o rofitia

Zaangazowany i aktywny Uczestnik dzieki tym treSciom:

Przeprowadzi cato§ciowy proces zakupowy

Dokona kompleksowej analizy kategorii zakupowych

Okresli Koszt Catkowitego Posiadania dla kategorii zakupowych w organizacii
Przygotuje poprawne zapytanie ofertowe

W obiektywny sposdb przeprowadzi analize i ocene ofert dostawcow
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Zrozumie role i odpowiedzialnoSci osdb zaangazowanych w proces zakupowy




Zakres szkolenia o rofitio

ROLA ZAKUPOW W BUDOWANIU WARTOSCI DLA ORGANIZACJI

1.Czym sq zakupy i czym rézniq sie od funkcji zamowieniowe
2.Wptyw Zakupow na efektywnos§¢ przedsiebiorstw

EFEKTYWNY PROCES ZAKUPOWY

l.Znaczenie strategii zakupowej i zarzgdzania kategoriami w organizacji
2.Proces taktyczny zakupow jako klucz do realizaciji strategii zakupowej
3.Proces operacyjny zakupodw jako klucz do kontroli wydatkéw i oszczednoSci

WSPARCIE PROCESOW ZAKUPOWYCH NARZEDZIAMI

l.Integracja i digitalizacja tahcucha dostaw
2.MozliwoSci wsparcia procesu zakupowego narzedziami IT
3.Dobre i zte praktyki wykorzystywania narzedzi zakupowych



Przykiadowe narzedzia, metody i modele, ktore 9, rofitio
bedziemy poznawacé i trenowac podczas
szkolenia

Analiza wydatkdéw w kategorii i zasady tworzenia drzewa kategorii
Analiza danych wewnetrznych oraz rynku dostawcow
Okreslenie i analiza Catkowitego Kosztu Posiadania (TCO)

Metody mapowania procesu zakupowego i jego interesariuszy

oloJolo

Szkolenie z zarzgdzania procesem zakupowym to potgczenie duzej dawki wiedzy

z jeszcze wiekszg dawkg cwiczen, dyskusiji, pracy indywidualnej i grupowej
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SKONTAKTUJ SIE ZNAMI ABY
ZORGANIZOWAC SZKOLENIE

AGNIESZKA TWORZYNSKA

LEARNING & DEVELOPMENT MANAGER
+ 48 572 001 381

agnieszka.tworzynska@profitia.pl

Odwiedz naszq stroneg, aby poznac

nasze inne szkolenia dla Zakupow



tel:+48572001381
mailto:agnieszka.tworzynska@profitia.pl
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