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NEGOCJACJE ZAKUPOWE

Przygotuj sie
Opracuj plan
Osiqgaj efekty

2 dni szkoleniowe

Trening umiejetnosci negocjacyjnych
3 moduty, 15 obszardéw tematycznych




Dlaczego warto szkoli¢ sie w Zakupach?

Wynies Zakupy na poziom strategiczny i obserwuj wymierne efekty!
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Wskaznik retencji >90%?

Jednoczesny wzrost
poziomu satysfakciji i
efektywnosci?

Realny zwrot z inwestycji

w szkolenie?
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To mozliwe, dzieki szkoleniom
rozwijajgcym kompetencje
zakupowe

Tak, jeSli zainwestujesz
w szkolenia dedykowane dla
okreSlonej grupy odbiorcow

Pomozemy Ci zaprojektowac
proces pomiaru ROI dla
programaow rozwojowych!



Cele szkolenia

Nauczymy Twoj Zespot

Jak zwieksza¢ przychdd firmy poprzez efektywne negocjacje
Jak zmniejszac koszty dzigki przygotowaniu przed przystgpieniem do negocjacii
Jak kreowac wiarygodny wizerunek Zakupow i firmy

Jak zwieksza€ efektywnoSc¢ dzigki rozpoznaniu swojego stylu negocjacyjnego

ONONONO,
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Dla kogo dedykowane jest to szkolenie? orofitia

Manager Zespotu Zakupow

Kupiec strategiczny, Lead Buyer, Category Manager,
Kierownik Kategorii

Kupiec prowadzqgcy postepowania zakupowe

Back Office Zakupow — osoby zajmujgce si¢ realizacjq

zamowien i obstugq faktur




Efekty szkolenia - wiedza i umiejetnosci o rofitio

Zaangazowany i aktywny Uczestnik dzieki tym treSciom:

e
X=X

Pozna kluczowe pojecia w obszarze negocjacji i zastosuje je w praktyce

Zmierzy sie ze sztukq (auto)prezentagcii

Nauczy sie jak w konstruktywny sposob udziela€ oraz przyjmowac feedback

&
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Zrozumie znaczenie etapu przygotowania do negocjaciji i jego wptyw na wynik oraz
relacje

)

Opracuje checkliste przygotowania do negocjaciji

Rozpozna swéj styl negocjacyjny — w tym wtasne zasoby i ograniczenia oraz podejscie
do konfliktu

Zrozumie role i odpowiedzialnoSci osdb zaangazowanych w negocjacje

PrzeCwiczy swoje reakcje w akcji

ONONONONONONONONO,

Bedzie aktywnie wptywat na komunikacje, relacje, efekty



Formuta szkolenia to 2-dniowy, aktywny trening

umiejetnosci!
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Szkolenie 2-dniowe z negocjaciji w zakupach - kazdy moze byC Swietnym negocjatorem!

Mierzymy sie z wychodzeniem ze strefy
komfortu

Dobieramy pary wg stazu, doSwiadczeniaq,
umiejetnosci

~

Dbamy o dobrqg atmosfere i zdrowy feedback

Scenki na podstawie case study CIPS

S

“Praca

domowa”

Scenki

video

Esencja

ﬂ\lietypowe podejScie do szkoleniq, ktore zaczyna\
sie jeszcze przed rozpoczeciem!

Praca domowa wprowadza w zagadnienia
Swiata negocjacji oraz jest pretekstem do

\c’:wiczenio sztuki prezentacji /

negocjaciji

-

\_

Negocjacje to nie sztuczki i wyuczone techniki!

Szkolenie pozwoli odkry¢€ to co najwazniejsze:
Wiedza + przygotowanie + wtasny styl

~
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Zakres szkolenia o rofitio

NEGOCJACJE - WPROWADZENIE

1.Sztuka prezentacji i wystgpien publicznych w kontekScie negocjacii
2.Prezentacja pracy domowej

3.Definicja i zasady negocjacii

4.Proces negocjacji — etapy

5.0méwienie podstawowych poje¢ negocjacyjnych (m.in. BATNA, MDO, LAA)

PRZYGOTOWANIE KLUCZEM DO SUKCESU

1.Przygotowanie do negocjacii (cel, poznanie partnera negocjacyjnego,
przygotowanie argumentow)

2.Prowadzenie i kontrolowanie negocjaciji oraz dziatania post negocjacyjne

3.Komunikacja podczas rozmdéw negocjacyjnych i prezentacja oferty
negocjacyjne;

4.Scenki negocjacyjne



Zakres szkolenia o rofitio

INDYWIDUALNY STYLNEGOCJACYJNY

1.Trening umiejetnosci negocjacyjnych — rozpoznanie stylu negocjacji
2.Strategie wspodtpraca i rywalizacja w negocjacjach

3.Strategie kooperacji wewnqgtrz Organizacji oraz z kluczowymi dostawcami
4.Sposoby radzenia sobie z trudnym przeciwnikiem lub sytuacjq

5.Scenki negocjacyjne

6.Test T. Kilmana

=




Przykiadowe narzedzia, metody i modele, ktore 9, rofitio
bedziemy poznawacé i trenowac podczas
szkolenia

Praca domowa — umiejetnos¢ priorytetyzaciji i argumentowania
Udzielanie oraz przyjmowanie feedbacku

Sztuka (auto)prezentaciji i wystgpien publicznych

Scenki w oparciu o case studies inspirowane materiatami CIPS
Test podejscia do konfliktu wg. T. Kilmana

Cwiczenia w grupach oraz indywidualne

olojojolofo
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SKONTAKTUJ SIE ZNAMI ABY
ZORGANIZOWAC SZKOLENIE

AGNIESZKA TWORZYNSKA

LEARNING & DEVELOPMENT MANAGER
+ 48 572 001 381

agnieszka.tworzynska@profitia.pl

Odwiedz naszq stroneg, aby poznac

nasze inne szkolenia dla Zakupow



tel:+48572001381
mailto:agnieszka.tworzynska@profitia.pl
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