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ABC ZAKUPOWCA

Mie] wiedze
Postuguj sie narzedziami
Dziataj profesjonalnie

1 dzieh szkoleniowy

tqczenie wiedzy i praktyki
3 moduty, 15 obszardéw tematycznych




Dlaczego warto szkoli¢ sie w Zakupach?

Wynies Zakupy na poziom strategiczny i obserwuj wymierne efekty!
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Wskaznik retencji >90%?

Jednoczesny wzrost
poziomu satysfakciji i
efektywnosci?

Realny zwrot z inwestycji

w szkolenie?

orofitia

To mozliwe, dzieki szkoleniom
rozwijajgcym kompetencje
zakupowe

Tak, jeSli zainwestujesz
w szkolenia dedykowane dla
okreSlonej grupy odbiorcow

Pomozemy Ci zaprojektowac
proces pomiaru ROI dla
programaow rozwojowych!



Cele szkolenia orofitia

Nauczymy Twoj Zespot

Jak zwieksza¢ przychdd firmy poprzez znajomosc¢ i stosowanie dzwigni negocjacyjnych
Jak zmniejszac€ koszty dzieki Swiadomemu korzystaniu z narzedzi zakupowych
Jak kreowac wiarygodny wizerunek Zakupow i firmy

Jak profesjonalizowac Zakupy dzieki ustrukturyzowanej wiedzy zakupowej
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Dla kogo dedykowane jest to szkolenie? orofitia

Osoby rozpoczynajqgce kariere w zakupach

Osoby nowozatrudnione — SZKOLENIE REKOMENDOWANE NA ETAPIE ONBOARDINGU!
Kupiec prowadzqgcy postepowania zakupowe

Osoby wspierajgce Kupcéw Wiodgcych/Kierownikéw Kategorii

Asystenci i analitycy zakupowi

Caty Zespot Zakupowy, bez wzgledu na staz, doswiadczenie i stanowisko -
SZKOLENIE REKOMENDOWANE
JAKO PRZESTRZEN DO WARSZTATU NAD USPOJNIENIEM PRAKTYK | WYROWNANIU

WIEDZY W ZESPOLE

e Dodatkowo polecamy udziat w szkoleniu rowniez dla Klientow Wewnetrznych, w celu

zwigkszenia Swiadomosci i wiedzy z tematyki zakupowej w firmie



Efekty szkolenia - wiedza i umiejetnosci o rofitio

Zaangazowany i aktywny Uczestnik dzigeki tym treSciom:

Pozna kluczowe definicje i pojecia zakupowe

Nauczy sig, jak przebiega proces zakupowy

Zrozumie role i odpowiedzialnoSci osdb zaangazowanych w proces zakupowy

Pozna podstawowe tryby postepowan na wybor dostawcow

Opracuje kryteria prekwalifikacji dostawcdw, oceny ofert, rozliczania realizacji umowy
Bedzie zarzqgdzat specyfikacjq i dialogiem z interesariuszami

Bedzie stosowat dzwignie oszczednoSciowe

Zmierzy sie metodami analitycznymi w zakupach
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Zakres szkolenia 1/2 pI’OfitiCI

WPROWADZENIE DO ZAKUPOW

.Podstawowe pojecia i definicje zakupowe
2.Proces zakupowy

3.Role i odpowiedzialnoSci w procesie
4.Analiza spendu i zarzgdzanie kategoriami

STRATEGICZNA FUNKCA ZAKUPOW

1.Analiza kategorii zakupowej

2.Przeglgd rynku dostawcow

3.Wstep do strategqii zakupowych

4.Dzwignie zakupowe (macierz Profitii)

5.PodejScie do zarzadzania relacjami z dostawcami



Zakres szkolenia 2/2 o rofitic

POSTEPOWANIE ZAKUPOWE

1.Definiowanie potrzeb zakupowych i opracowywanie specyfikacji
2.Analiza catkowitego kosztu posiadania (TCO)

3.Kryteria udziatu dostawcdw w postepowaniu

4.Kryteria oceny ofert

5.Tryby postepowan zakupowych

6.Modele liczenia oszczednosSci



Przykiadowe narzedzia, metody i modele, ktore 9, rofitio
bedziemy poznawacé i trenowac podczas
szkolenia

Schemat procesu zakupowego i drzewo zakupowe
Macierz ryzyk i strategie zarzgdzania nimi

Szablon do obliczania cyklu zycia produktu
Analiza 5 sit Portera

Macierz Profitii — dzwignie zakupowe

Model preferencji dostawcy

olojojolofo

Szkolenie ABC Zakupowca to potgczenie duzej dawki wiedzy z jeszcze wigkszqg

dawkgq praktycznych cwiczen, dyskusiji, pracy indywidualnej i grupowej
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SKONTAKTUJ SIE ZNAMI ABY
ZORGANIZOWAC SZKOLENIE

AGNIESZKA TWORZYNSKA

LEARNING & DEVELOPMENT MANAGER
+ 48 572 001 381

agnieszka.tworzynska@profitia.pl

Odwiedz naszq stroneg, aby poznac

nasze inne szkolenia dla Zakupow



tel:+48572001381
mailto:agnieszka.tworzynska@profitia.pl
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